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我們的學員，從17歲到70歲，遍布各個階層與行業。無論

他們現在有多少的財富，我都在他們剛開始學習的時候，提醒他

們……

思路決定出路，起點決定高度。

格局決定布局，布局決定結局。

無論你現在是一個年輕的大學生，還是一名上班族。無論你

是餐風露宿的創業者，還是事業有成的老闆……

你都應該重新思考一下自己的致富觀！思考一下你的致富未

來！

想一想以下的兩個問題：

1.財富到底來源於何處！

2.什麼才是創造財富的最短路徑！

我相信，這兩個問題，是億萬人大半生求解的難題──而這

個難題最「詭異」的關鍵點卻是：人人都能說出一大套理論，卻

很少有人能真正實踐成功。

大多數人之所以失敗，往往不在於「不夠努力」。而在於

「起點的思路」錯了……
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創業的陷阱

這是我本人曾經走過的真實故事

18歲起，我就陸續閱讀大量的書籍，銷售，談判，行

銷……等各種專業應有的技能，通通沒放過。

我把「努力努力再努力」這句話奉為聖經，我在22歲以

後，成立了自己的公司，平均每天工作超過16個小時以上，

365天沒一天休假，當我在25歲時，我的存摺不但沒有存

款，而且還積欠銀行與親戚一屁股債，如此努力的我所換來

的，卻是在親戚中口裡的那個敗家子。

難道努力錯了嗎？我不禁這樣尋找疑惑。突然我發現

到，遵從努力努力再努力，堅持堅持再堅持的成功人士們，

最後都變成了超人，而我覺得這條超人之路我再也堅持不下

去了，這世界大部分的人都是平凡人。

難道就沒有一條可以讓平凡人也能成功的路嗎？

這個案例，說出了很多人心中的疑惑，甚至痛苦。包含我自

己都有很多這樣的朋友，跟我一樣，義無反顧地投身創業。

結果在努力努力再努力之後，卻身陷痛苦的泥沼。不但事業

未成，甚至還落得滿身債務──面對高達90％的創業失敗率，我

們怎麼還忍心跟他們說：

「失敗是暫時的，堅持下去，就有希望……」
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這樣的話聽上去是鼓勵，實際上，是無視問題的本質；甚至

是想把他繼續推向「創業的陷阱」，甚至「深淵」……

走在錯誤的路上，走得越快，錯得越快！

像我這樣的人，無處不在。他們不缺激情與行動力，但是，

他們卻被「創業」所毒害了……

「創業」有毒

如果一種理念，有90％的信仰者會受害，為什麼還有人執迷

不悟？

如果一種模式，有90％的嘗試者會失敗，為什麼還有人堅定

不移？

如果一條道路，有90％的前行者會跌倒，為什麼還有人前仆

後繼？

……

這種讓人「受害」的理念，這種讓人「失敗」的模式，這種

讓人「跌倒」的道路，就是「創業」！

不錯，我說的是「創業」──就是很多人大談特談的創業！

就是很多人所理解的：開個公司、租個場地、請個員工、進些商

品、做些交易的創業……

我要說：創業就是一個陷阱！

你可能要拍案而起，跳起來反駁我。但是，請你先仔細想一

想下面的問題：
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為什麼創業失敗率這麼高？這正常嗎？

為什麼創業成功的模式很難複製？這正常嗎？

為什麼研究創業命題的人士成千上萬，卻至今沒有一套有效

的解決方案？這正常嗎？

我們很多人的思維，都是遵循著「創業」的方向去伸展，所

以，越走越難。

為什麼不跳出「創業」的小圈子，去想一想更重要的命

題……

什麼是財富

創業是為了什麼？

創造財富，獲得經濟的自由，享受幸福人生！

所以，創業不是終點，它只是達到「財富人生」目標的一條

道路。

既然「創業」這條路讓絕大多數人都跌倒了，為什麼我們不

換一條道路？為什麼不換一條更容易的、更輕鬆的、更快捷的沒

有風險的道路？

既然我們的目標是「創造財富」，那麼，我們就要認真思考

一下：什麼才是致富？

致富，取決於你為別人創造的價值！

人們不會因為「你付出的時間比較多」、「你投資的金額比
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較大」就多給你幾塊錢！

人們之所以願意掏錢，是因為「你幫他解決了問題」；

人們之所以願意掏高價錢，是因為「你幫他解決了大問

題」。

所以，致富與你的付出不成比例。

因為，人都是「自利的」。人們是按照自己的受益程度來衡

量商品的價值、進而比較其價格的。

所以，你要想賺錢，你要想賺大錢，就必須想方設法，為別

人解決問題，為別人創造價值。

「創業」之毒，在於其預設的著眼點就是「我要打造自己的

事業」；潛意識就是「我的事業才能帶來致富」。

這種「致富偽命題」根本就是與致富之源背道而馳。

致富是價值交換的結果。

客戶才懶得管你是誰！更不關心「這是誰的事業」。

只要你能為客戶創造價值，帶來好處，客戶就會回報「致

富」。

所以，「致富之本」不在於「業」，而在於「人」。

打個比方說明：

1.同樣的產品，A跟B兩個人都買回家使用，其中A解決了問

題，而B卻沒解決而導致退貨退款。

2.假設有一顆仙丹要賣（也只有一顆），對大多數願出一千

萬購買，但對富可敵國的富翁，卻願意出一千億，而非大

眾認知的千萬，仙丹賣給不同的人，會有不同的價值。
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這兩個故事都說明同樣的產品（業），只因人的不同，而有

不同的結價值。

掙脫束縛，海闊天空

拋棄了「創業」的枷鎖，也就遠離了「創業的陷阱」。

既然我們要的是「創造財富」，那我們就要還致富之本色，

揚致富之道！

所以，這本書，是你一定不能錯過的致富寶典。

因為，在這本書裡，我不但要介紹一系列打造自動致富的

思維模式，更重要的，我要給你一整套具體的實施流程與行動方

案。

無論你是網上創業，還是傳統開店。

無論你是普通上班族，還是企業實體的老闆。

我們都要幫助你……

讓你看到一片致富的藍海，一片顛覆你致富思維的天空……




